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calificiri importante sau multe milioane lunar, ca ar fi trebuit sa
inscrii sub tine o anumitd persoana.

S4 nu pierzi niciodatd prea mult timp cu construirea unei linii
inferioare, nici dacd consideri cd unul dintre parteneri este atat de
entuziast, Incat ar merita sa te ocupi de el personal.

Iti spun un secret: daca persoana respectiva este intr-adevar atat de
descurcareatd precum pare, sau se crede, va fi capabila sa
construiascd si singurd afacerea. Este cred un fapt de luat in
considerare ca cei mai capabili parteneri te solicitd cel mai putin de
la bun inceput.

Din cele de mai sus reiese ca sansele de supravietuire ale unei afaceri
pot fi evaluate in baza raspunsului la o singura intrebare: /n ultimele
patru saptamani cagi oameni noi ai inscris in refea?

Un lider intelept stie foarte bine ca se poate ridica la orice nivel, poate
castiga o groaza de bani, poate avea un grup imens. Totusi in multi-
level marketing cel mai important om ramane intotdeauna: noul
partener activ.

Deorece fara el nu ar functiona sistemul!

A doua greseala: ,,Daca te alaturi echipei mele, in

sase luni te fac vedeta constructorilor de retele!”

Céand cineva ma contacteaza cu oferta de mai sus (iar asta se intdmpla
frecvent), imi aduc aminte imediat cd la inceput cu asta ,,mi-am
amagit“ si eu prietenii. Intelegerea era ci ei ,,se inscriu sub mine*, imi
dau lista lor de contacte, iar restul e treaba mea. Treaba lor ramanand
doar sa retraga lunar din cont comisionul aferent.

Aceastd idee vicleana se bazeaza pe acea speranta ca daca construiesti
o afacere sub cineva, dupd o anumitd perioadd acea persoand va
prelua stafeta si va incepe sa lucreze activ cu echipa primita pe tava.



