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Cele doua lucruri diferd pe baza faptului ca sunt activitati diferite.

La jocurile piramidale, numite si ,,construirea de lanfuri”, banii provin
din recrutarea de noi membri. In firmele veritabile MLM, banii provin
exclusiv din comercializarea de produse sau servicii.

Esenta jocului piramidal constd in faptul ca oamenii obtin dreptul de a
aduce noi aderenti in sistem, contra unor sume importante de bani.
Noii veniti, la rAndul lor, cumpara acest drept, ca sa poata aduce oameni
noi... s.a.m.d. Expresia tipicd pentru acest tip de afacere in lant este
Ltrimite aceastd scrisoare catre 10 cunostinte”... Cei ce intrda ulterior
acopera ,,salariul” celor intrati anterior. O altd variantd este aceea in
care cel care intra In combinatie este convins sa faca achizitii masive
dintr-un anumit produs, pe care ulterior sa il poatd ,,valorifica foarte
avantajos”. Afacerea piramidald'' a fost interzisa in mai multe tari,
fiindca oferta comerciala ascunde o ingelatorie: dupa catava vreme
sistemul se prabuseste si multe mii de oameni isi pierd banii dati pe
taxa de afiliere.

Orice valorificare in retea (comision sau bonus primit de un membru),
pentru care oamenii recrutati trebuie sd plateasca bani, acoperd o
duplicitate. Accentuez: sistemul MLM se ocupa de comercializarea
produselor sau a serviciilor si nu de ,,inregimentarea” oamenilor.

Este o mare deosebire!

2. credinta falsa: Pot avea succes in construirea retelei numai
cei care intra in sistem la lansarea firmei

Nu este adevarat. Adesea ma intdlnesc cu oameni care castigd din
activitatea in MLM de cateva ori salariile lor de la locurile de munca,
cu toate ca au inceput construirea afacerii la multi ani de la aparitia
firmei in tara respectivd. Desigur cine nu doreste sd o facd, se poate
multumi cu scuza ,,deja e prea tarziu”...

3. credinta falsa: Toata lumea se ocupa deja de asta
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' cunoscuta si prin ,joc piramidal” sau ,,vAnzare piramidala” este interzisa in
Romania prin Legea 650/2002 (vezi www.rodsa.ro) (n.ed.)
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Ungaria (o tard micd!) este cea mai frecventd exceptie. Vreti sa stiti
adevarul? Numarul maghiarilor care realizeaza venituri constante din
construirea retelei — conform datelor estimate de conducatorii firmelor
MLM — nu depaseste douazeci de mii. Aceasta reprezintd doar 0,5% din
numarul persoanelor apte de munca, cifra care in Ungaria se ridica la
4.166.400"!

In primavara anului 2004, in piata unui oras mai mare din Ungaria, a
fost organizat un sondaj de opinie. Trecatorii erau intrebati, ce stiu
despre construirea retelelor MLM. Rezultatul: din cincizeci de oameni
care treceau pe acolo au gasit un singur constructor de retea activ, desi
cinci persoane au reusit sd explice corect ce inseamnad multi-level
marketing.

Oare cati oameni ai putea gasi TU, dintre cunostintele tale, care se
ocupd In mod activ de construirea unei retele?

4. credinta falsa: Nu ai nevoie de bani ca si poti incepe
construirea unei afaceri MLM

Adevirul este cd sunt necesari mult mai putini bani la pornirea unei
afaceri MLM, decat la pornirea unei afaceri cu o firma traditionala, dar
n-as sfatui un constructor debutant de retea, sa intre in afacere fara nici
un ban.

5. credinta falsa: intr-o afacere MLM trebuie s faci comert
ambulant

Comercializarea 1n retea este adesea confundatd (din pacate) cu
vanzarea, vanzarea cu activitatea de comis-voiajor, care la randul ei
este confundatd cu comertul ambulant. Prin aceste analogii construirea
retelei va fi mereu ,,comert ambulant”. Asocierea este gresita in toate
cele trei cazuri. Comert ambulant inseamnd cand omul bate din poarta
in poartd i Incearcd sa convingd persoane necunoscute, sa cumpere
ceva de la el. Asa erau pe vremuri comis-voiajorii care bateau satele si
orasele de provincie cu diverse carti, sau liste de carti oferite spre
vanzare. Distribuitorul inteligent nu va face niciodata asa ceva!
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